LA RI PARTE NZA 30 Maggio pressg Assr?lombarda
DELLE RELAZIONI Sala Falck, via Chiaravalle 8

Milano

COM M ERCIALI ITALIA CI N A INIZIO ore 9.30 TERMINE ore 11.30

PROSPETTIVE ED OPPORTUNITA NELLA REGIONE DELLO ZHEJIANG
L’evento vuole fare il punto della situazione per quanto concerne la ripartenza della Cina
dopo il periodo di chiusura dovuto allemergenza covid. La Cina sta cambiando, da “fab-
brica del mondo” a “laboratorio del futuro”. Quali sono gli scenari che si presentano alle
nostre imprese, le opportunita di sviluppo, i modelli commmerciali da seguire e gli stru-
menti finanziari a supporto dello sviluppo della nostra presenza in Cina.

PRESENTE E FUTURO

LOMBARDA ASSOLOMBARDA
Drssa Chiara Fanali - Direttore Area Internazionalizzazione e Commercio Estero

W INTRODUZIONE: INTERSCAMBIO COMMERCIALE ITALIA CINA:
A~

1) I NUOVI SCENARI DELL’ ECONOMIA CINESE: EVOLUZIONI, PROSPET-
TIVE E OPPORTUNITA

L’Economia cinese come fattore di sviluppo . le
priorita ed i modelli di sviluppo commerciale ed industriale cinesi nei prossimi
anni.

Regione dello ZHEJIANG TBD

2) LE PRIORITA’ NELLO SVILUPPO DELLE RELAZIONI INTERNAZIONALI.
Lo sviluppo ed il rafforzamento delle relazioni internazionali cinesi.

Livolsi&Partners & Seyfarth
Prof. Ubaldo Livolsi: Presidente Livolsi&Partners
Avv. Stefano Beghi : Partners International M&A Seyfarth

3) | SETTORI DI MERCATO SU CUI SI CONCENTRERANNO MAGGIOR-
MENTE GLI INVESTIMENTI E GLI INTERESSI DELLE IMPRESE CINESI.

Lo Zhejiang ¢ una delle Regioni cinesi piu avanzate tecnologicamente ed in-
dustrialmente. Quali sono i settori che possono offrire maggiori opportunita
commerciali ed industriali per le nostre imprese nel mercato cinese.

Charles Zhang: President, SQUARE ONE Innovation Center (intervento in in-
glese, in video collegamento)

David Zhu, Founding Partner, KENDALL CAPITAL FUND (intervento in inglese,
in video collegamento)

4) COME AIUTARE LE IMPRESE ITALIANE, MODELLI A CONFRONTO.
TRADING / JOINT VENTURE

Vengono presentati tre modelli di sviluppo delle relazioni commerciali ed in-
dustriali tra imprese italiane ed imprese cinesi, evidenziando come il modello
migliore sia quello di creare joint venture per favorire gli investimenti delle im-
prese italiane in Cina.

Livolsi&Partners

Dr. Alberto Conforti: Direttore Internazionalizzazione Imprese Livolsi&Partners

PER LE MODALITA DI ISCRIZIONE LEGGERE LE INFORMAZIONI NELLA PAGINA SEGUENTE 4




@F\\Q 5) ALIBABA.COM EXPORT B2B

ASSOLOMBARDA Alibaba.com, & il pit grande marketplace B2B al mondo che collega online PMI
italiane a piu di 40 milioni di aziende acquirenti
Dr.Nicola Davanzo
Head of Sales Italy, Alibaba.com

6) LA FINANZA AL SERVIZIO DELL’ INTERNAZIONALIZZAZIONE

Quali strumenti finanziari sono disponibili per le Imprese italiane che vogliono
creare joint venture e sviluppare il mercato cinese.

Simest ed Intesa Sanpaolo SpA

Simest: Strumenti finanziari a supporto dellinternazionalizzazione delle imprese
italiane.

Dr.ssa Francesca Alicata: Head External Relation Simest

Intesa Sanpaolo: | servizi per I'Internazionalizzazione a supporto degli operatori
nel mercato cinese

Dr. lvano Francesco Rivolta : Specialista sviluppo Internazionalizzazione Imprese
Intesa Sanpaolo SpA

MODALITA DI ISCRIZIONE

La partecipazione all'incontro & gratuita. L'incontro si terra in due mo-
dalita:

1 - In presenza in sede di Assolombarda, sala Falck, via Chiaravalle 8, Milano;
2 - In modalita online.

Per le iscrizioni bisogna utilizzare il seguente link interattivo
(puoi cliccarci sopra):

ISCRIZIONE ALL’EVENTO
https./www.assolombarda.it/servizi/internazionalizzazione/appunta-
menti/italia-cina-la-ripartenza-delle-relazioni-commerciali-e-prospettive-
ed-opportunita-nella-regione-dello-zhejjang

E' necessario scegliere la modalita di partecipazione nel momento di
registrazione.

CONTATTI
AREA INTERNAZIONALIZZAZIONE E COMMERCIO
ESTERO ASSOLOMBARDA

Chiara Fanali, tel. 0258370.373, e-mail: chiara.fanali@assolombarda.it;
Selena Pizzocoli, tel. 0393638237, e-mail: selena.pizzocoli@assolombarda.it;
Alberto Colli tel. 0382375233, e-mail: alberto.colli@assolombarda.it.

LIVOLSI CONFORTI&PARTNERS
Divisione internazionalizzazione LIVOLSI&PARTNERS S.p.A
Alberto Conforti tel: +39 393 9846074, e-mail : conforti@livolsi.com
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